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“Aportar recursos propios hace mas facil cualquier operacion”

ras anos Cinco anos

de experiencia en el
reparto a domicilio de pan
y otros articulos de primera
necesidad (huevos, leche,
bolleria...), Mundopan
decidi6 dar un salto hacia
adelante en 2010, desarro-
llando su negocio mediante
la creacion de una franqui-
cia. La empresa comenzo
trabajando en el entorno de
los municipios madrilenos de
Rivas-Vaciamadrid, San Fer-
nando de Henares y Coslada.
Sus principales clientes son
las viviendas unifamiliares
situadas en lugares con dificil
acceso a la compra de estos
alimentos basicos, pan esen-
cialmente, que se depositan
en unos buzones especificos
disenados por la propia

“Acudimos a
la entidad de
siempre, ya
nos conocia
como cliente’

)

compania. “Consideramos la
posibilidad de expandirnos,
dar el salto a otros sitios. Vi-
mos que el negocio era via-
ble y replicable y decidimos
lanzar el modelo en regimen
de franquicia”, puntualiza
Roberto Pomeda, cofunda-
dor y director comercial de
la empresa. Asi, Mundopan
solicité un ICO de 30.000
euros con Bankia, que com-
pleto con recursos propios.

“Era para contar con una
parte mas de circulante con
la que poder acometer las
inversiones necesarias, dar a
conocer la marca fuera del
ambito local, etc.”, precisa
Pomeda. Sin embargo, la
expansion fue mas rapida
de lo previsto. “Teniamos un
plan de unas siete franqui-
cias por ano, pero hoy son
26. Para no perder el tren y
asumir las necesidades de los
nuevos franquiciados y las
inversiones precisas, en 2011
pedimos un ICO Inversion
de otros 60.000 euros. Lo
hicimos para no tener que
depender solo de los recur-
sos propios de la empresa
para sequir creciendo”, Con
estos fondos, la compania
pudo encargar los buzones

necesarios para que los fran-
quiciados suministrasen a sus
clientes, ademas de realizar
reformas en sus instalaciones
~acondicionamiento de ofi-
cinas, mobiliario...- y adap-
tarlas al aumento de plantilla
generado. Si la compania no
tuvo demasiada dificultad
para acceder a esta financia-
cion, fue gracias a:

Contar con recursos pro-
pios. "El objetivo al pedir

la financiacion no era cubrir
todas las necesidades de
inversion, sino compaginarlo
CON UNOS recursos propios”,
matiza su director comercial.
Asi se logran dos cosas: mos-
trar implicacion y rebajar la
cantidad solicitada, haciendo
mas facil que el banco dé luz
verde a la operacion.




