FRANQUICIAS

MALAGA. El crecimiento de
urbanizaciones en las afueras
de las ciudades en la mayoria
de ocasiones no ha ido acom-
panado de un equipamiento
de establecimientos dedica-
dos al suministro de produc-
tos basicos. Los supermerca-
dos y tiendas de alimentacién
se han concentrado en dreas
alejadas de estas residencias y
ha provocado que el consumi-
dor tenga que desplazarse en
automovil para comprar sim-
plemente pan. Ante esta evi-
dencia, en 2005 dos empren-
dedores madrilefios pusieron
en marcha una empresa para
llevar pan recién hecho direc-
tamente a estos hogares.
«Nosotros cubrimos una de-
manda en el suministro de
productos tradicionales y de
primera necesidad. Empeza-
mos en Madrid, y poco a poco
nos dimos cuenta de que po-
diamos dar el salto a otras areas
y ciudadesy, explica Roberto
Pomeda, director comercial y
socio fundador de Mundopén.

Del horno alamesa
Elmodo de funcionar de esta
compaiiia es sencillo: instala
unos buzones térmicos en las
casas, supervisa la contrata-
cién de proveedores y coordi-
na con los repartidores las ru-
tas para que el pan llegue di-
rectamente del horno a la
mesa de los clientes. «Lo que
hacemos es aplicar los avan-
ces tecnologicos’a algo tan tra-
dicional como es el reparto de
pany, indica Pomeda. En esta
cadena esta todo medido: las
rutas, los proveedores y los re-
partidores. «Tiene que ser un
servicio comodo para el clien-
te, y ala vez, tenemos un sis-
tema informatico que nos per-
mite que la facturacién y cual-
quier aspecto de gestion sea
eficazy, afiade. \

Una vez que asentaron el
negocio en Madrid, concreta-
mente en Rivas Vaciamadrid,
Coslada y San Fernando de

Una repartidora de Mundopan deja una barra n uno de los buzones trmicos que instala la empresa. :: sur

El pan recién hechollegaa
los buzones de las casas

Mundopan desembarca en la provincia con un novedoso negocio basado en
distribuir a domicilio en urbanizaciones el alimento mas basico que existe

Henares, los fundadores de
Mundopan empezaron a es-
tudiar la posibilidad de dar el
salto fuera de la capital. «Es
una iniciativa que comenza-
mos a estudiar en 2010, pero
es complicado llevar directa-
mente la gestion de una dele-
gacion propia desdg Madrid,
asi que optamos por la férmu-
la de la franquician, explican.

En septiembre del mismo
afio abrieron las primeras fran-
quicias y en la actualidad cuen-
tan con 22 repartidas por Ma-
drid, Barcelona, Malaga, Astu-
rias, Cadiz, Murcia y Toledo,
que dan cobertura a mas de
cinco mil familias. «Las expec-

“tativas en Malaga son muy

buenas, de hecho esla prime-
ra ciudad de Andalucia ala que
hemos llegado y con dos esta-
blecimientos a la vez: uno en
la zona oeste para atender a
los clientes de Torremolinos,

Churriana y Alhaurin de la To-
1Te; y otro en Mijasy, afirma
Roberto Pomeda, que afiade
que ya ha contactado con otros
empresarios interesados en
extender el negocio a Fuengi-

rola y Marbella. «Es un traba-
jo constante, mes a mes, para
darnos a conocer una vez que
llegamos ala zona y esa labor
la desempeiia directamente
el socio franquiciadory.

Ademis, el socio franqui-
ciado atiende las necesidades
diarias del negocio, mientras
que el repartidor se encarga de
hacer la ruta de reparto e ins-
talar los buzones térmicos.




